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INFORMALES ARRIBA. ¿POBREZA ARRIBA?
La crisis internacional estaría contribuyendo al aumento de la 
informalidad.
EN MEDIO DE LA TORMENTA (II): BRASIL
Algunos efectos de la crisis en países latinoamericanos. Conti-
nuamos con Brasil.

TRABAJADORES EXTRANJEROS
En el contexto de una creciente integración del Asia-Pacífi co, la 
movilidad laboral internacional viene adquiriendo una importan-
cia cada vez mayor.

FOMENTANDO UNA POLÍTICA PORTUARIA
Luego de una agresiva política de privatización para el desarrollo 
portuario, Gujarat se posicionó como el segundo estado más 
industrializado de la India.

LA METAMORFOSIS DEL FMI
Y llegó el día en que el Fondo Monetario Internacional se convierta 
en una especie de prestamista de última instancia.
¿VOLTEANDO LA PÁGINA?
A propósito de la quinta Cumbre de las Américas, damos una mi-
rada a los últimos pasos en las relaciones entre EE.UU. y Latino-
américa.
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515 Editorial

TSI
Bajo un nombre en apariencia casi inocuo como el de Turismo Sexual Infantil (supongo que 
solo por ello puede explicarse el poco interés mostrado por las autoridades para enfrentarlo), 
se esconde una de las más abominables formas de explotación y violación de derechos 
humanos, en la que, una vez más, las víctimas son los niños, la población más vulnerable. 

Hace algunos años, al comenzar este gobierno, solicité, sin mayor éxito, información respecto 
de los avances que se había registrado en cuanto a combatir este delito y, hace algunas 
semanas, en una entrevista radial, se le preguntó al respecto a la ministra Vildoso, titular 
del MIMDES. Su (sorprendente) respuesta fue que este era un tema a cargo de la ministra 
Aráoz, en el MINCETUR. Este último destina US$ 30,000 anuales a la publicación de afi ches 
y cartillas advirtiendo que en el Perú la explotación sexual en turismo y viajes, de niños, niñas 
y adolescentes, es un delito. Algo mucho menos impactante que los avisos de algunos países 
asiáticos que advierten que el contrabando de drogas es un delito castigado con pena de 
muerte. 

Es comprensible que en el ámbito de acción del MINCETUR poco más sea lo que se pueda 
hacer y que lo más importante en este campo sea la actividad de prevención, pues ningún 
castigo al infractor permitirá a las víctimas recuperarse. Algunas ONG están enfrentando 
el problema mediante propuestas de códigos de conducta (algo así como querer apagar 
el incendio de una planta química con un chisguete de agua, de esos que se usaban en 
carnaval), cuando ni siquiera un instrumento de cumplimiento obligatorio, como la ley, resulta 
sufi ciente pues, a pesar de las penas previstas (que en algunos pocos casos son altas), nadie 
ha podido reportar la existencia de ningún procesado. 

Finalmente, resulta incomprensible que un tema tan grave no esté siendo abordado por varias 
instituciones más. Ya conocemos la (no) respuesta de la ministra de la Mujer y Desarrollo 
Social, pero ¿qué pasa con las demás instituciones que, de una u otra manera, debieran estar 
involucradas? ¿Dónde están el Ministerio del Interior, la Defensoría del Pueblo, el Ministerio 
de Justicia, la Fiscalía?

Curiosamente, todas estas entidades están hoy a cargo de mujeres. Debiera ser bastante 
fácil obtener su compromiso para combatir este delito y cualquier otra forma de abuso contra 
los niños, niñas y adolescentes. ¿Lo lograremos? 

Por lo pronto, ya las ministras de Desarrollo Social, de Justicia y la Defensora del Pueblo han 
prometido pronunciarse la próxima semana. Estaremos a la espera.

Patricia Teullet
Gerente General

COMEXPERU
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LA METAMORFOSIS DEL FMI
El Fondo Monetario Internacional (FMI) está mostrando sus grandes esfuerzos para “reinventarse” y ser útil en esta co-
yuntura económica. Resulta que treinta días antes de llevarse a cabo la cumbre del Grupo de los Veinte (G-20) en Lon-
dres, celebrada para enfrentar la crisis económica mundial, el FMI anunció la creación de una Línea de Crédito Flexible 
(LCF) como parte de un conjunto de “reformas” de los préstamos que otorga.

Los créditos se aplicarán a los países que desarrollen políticas económicas coherentes y sólidas. La LCF podrá ser 
usada por un período de seis o doce meses. Según Dominique Strauss-Khan, director gerente del FMI, las reformas 
-modernización de la condicionalidad, fl exibilización de los acuerdos stand-by y duplicación de los límites normales de 
acceso a recursos no concesionarios- representan un cambio signifi cativo de la ayuda que el FMI les puede prestar a 
los países miembros, algo especialmente necesario en medio de la crisis mundial. Al cierre de esta edición son dos los 
países que han solicitado la LCF: México (US$ 47 mil millones) y Polonia (US$ 20.5 mil millones).

Históricamente el FMI se ha caracterizado por otorgar fondos a todos los prestatarios bajo una serie de exigentes condi-
ciones, sobre todo en el manejo de la política económica. En algunos casos las “recomendaciones” de política sirvieron; 
sin embargo luego de la crisis de los noventas muchas de las economías redujeron sus transacciones con el FMI, adop-
tando una política de acumulación de divisas para hacerle frente a una futura crisis sin necesidad de requerir su ayuda, 
por lo que la relevancia de la existencia de dicho organismo fue puesta en cuestionamiento.

Según el FMI, la LCF representa un tipo de póliza de seguro para los países con economías sólidas. Conforme se 
prolongue la crisis, los países verán reducidas sus herramientas de política y sus recursos para afrontarla, por lo que 
el fi nanciamiento del FMI puede ayudar a muchos a sobrellevar la coyuntura actual. Con todo esto, ¿es realmente un 
cambio de fi losofía por parte del FMI o simplemente se le acabaron las “recetas” para afrontar la crisis? Consideramos 
que hay un poco de ambas cosas y que, además, la mayoría de países ya no necesitan ser “obligados” a respetar crite-
rios macroeconómicos básicos que tienen bastante de sentido común económico (défi cit fi scal no superior al 3%, baja y 
controlada infl ación, tipo de cambio sin intervención, etc.), pues ya los tienen internalizados.

¿VOLTEANDO LA PÁGINA?
Al cierre de esta edición, acababa de empezar en Puerto España (Trinidad y Tobago) la quinta Cumbre de las Américas. 
Este evento presenta una oportunidad de cambio (o de dar una señal en ese sentido) en las relaciones de EE.UU. con 
América Latina y el Caribe. El presidente norteamericano, Barack Obama, se ha comprometido a dialogar con la región 
en un cambio de tono respecto de su antecesor (tratará de escuchar más).

Siguiendo esa línea, Obama realizó una visita breve a México, antes de viajar a Trinidad y Tobago, para conversar con 
su homólogo mexicano. Entre los temas discutidos fi guró la posibilidad de prohibir la venta de armas automáticas en 
EE.UU., que -junto a los fl ujos de efectivo por la demanda de drogas norteamericana- contribuye a fortalecer a los car-
teles de drogas (la venta de armas propicia la violencia fronteriza). El otro tema discutido fue la reforma migratoria, un 
asunto de interés para toda Latinoamérica (según datos del Centro de Estudios de Inmigración, en el 2007 el 54.7% del 
total de inmigrantes en EE.UU. provenía de esta región). Al respecto, Obama anunció que apoya una reforma migratoria 
integral que incluye una mayor vigilancia de fronteras y posibilidades de legalización para los inmigrantes ilegales que 
ya se encuentran en EE.UU. 

Pero el tema donde realmente se vislumbra un cambio y que podría ser el protagonista de la Cumbre (aunque física-
mente esté ausente por no ser miembro de la OEA) es Cuba. Antes de la cumbre, Obama anunció que se levantarían 
las restricciones para viajes de familia y el envío de remesas, lo que, sumado a las visitas de congresistas a la isla, 
constituye el primer acercamiento político entre ambos países en décadas. Algunos consideran que el embargo debería 
continuar hasta que Cuba libere a sus prisioneros políticos, pero quizás, como pretende el gobierno estadounidense, 
su progresiva fl exibilización podría alentar a los cubanos a insistir en mayores libertades políticas y económicas. Eso sí 
representaría un cambio para la región, considerando la infl uencia cubana en regímenes retrógrados como los de Hugo 
Chávez. La cuestión es qué tan pronto se dé.

http://www.comexperu.org.pe
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En medio de la peor crisis internacional desde la Gran Depresión, al parecer, todavía hay una parte de la economía mundial 
que se mantiene dinámica y crece fuertemente: la informal. Y es que la pérdida de puestos de trabajo formales como conse-
cuencia del deterioro económico estaría obligando a muchas personas -principalmente en países en vías de desarrollo donde 
no se cuenta con un seguro de desempleo, otros benefi cios sociales y ahorros- a “recursearse” con empleos informales de 
menor paga, sin protección legal y, en algunos casos, riesgosos.

Es cierto que el grado de informalidad de la mayoría de países en desarrollo se ha mantenido relativamente estable pese a 
las altas tasas de crecimiento económico obtenidas en los últimos años. Por ejemplo, Johannes Jutting, especialista de la 
OCDE en el tema, destaca que en la India nueve de cada diez trabajadores, aproximadamente de 370 millones de personas, 
carecen de seguro social a pesar que el PBI se expandió en promedio a más del 5% anual durante la última década. Esto se 
explicaría, fundamentalmente, porque en paralelo con el mayor dinamismo económico no se hicieron los cambios estructura-
les necesarios para incentivar la formalización: leyes laborales más fl exibles y sin sobrecostos a la contratación y al despido; 
sistemas tributarios “amigables” y equitativos; barreras burocráticas a la creación de una empresa formal; entre muchos otros 
puntos evaluados año a año por el Doing Business del Banco Mundial. Asimismo, los hacedores de política deben tomar en 
cuenta que mientras no haya incentivos claros para formalizarse o el costo de oportunidad sea muy alto, la gente, sobre todo 
la de menores recursos, optará por operar en la economía “negra”.

Pese a esta realidad, sí ha habido una disminución de la informalidad a nivel mundial 
gracias a la notable expansión económica de años recientes. De acuerdo con The Eco-
nomist, estimaciones de Friedrich Schneider, profesor de la Universidad de Linz y uno de 
los expertos más reconocidos sobre este tópico, para una muestra de 21 de los 30 países 
de la OCDE, el tamaño de la economía “sumergida” pasó de un 16.8% del PBI en 1999 a 
un 13.3% en el 2008. Para este año, sin embargo, espera que este ratio aumente ligera-
mente y ascienda a un 13.8%. Cabe destacar que los cálculos realizados no incluyen las 
actividades que son ilegales intrínsecamente (robos o narcotráfi co, por ejemplo). 

Claro está que en las naciones emergentes y más pobres este ratio suele ser una cifra 
escalofriante, muy superior al 25% o al 22% que presentan Grecia e Italia -probablemente 
los dos países más informales entre los desarrollados- y ni hablar de comparaciones con-
tra el 8% que ostenta EE.UU., que no es casualidad que sea uno de los ambientes más 
fáciles para hacer negocios o que sus leyes laborales sean de las más fl exibles del mundo. Por ejemplo, un reciente estudio 
de la OCDE revela que la actividad informal, excluyendo al sector agrícola, equivale a cerca del 75% de los puestos de trabajo 
en el África subsahariana, a más del 66% en el Sudeste Asiático, al 50% en Latinoamérica, el Medio Oriente y el Norte de 
África, y a casi un 25% en las economías en transición. Ahora bien, de incluirse a la agricultura en el cálculo, la participación 
del sector informal sería mucho mayor en cada una de estas regiones y alcanzaría en algunos casos a más del 90%, como 
en el sur de Asia.

Con todo esto, la OCDE estima que, actualmente, 1,800 millones de personas o más de la mitad de la fuerza laboral global tra-
bajan informalmente y sin acceso a seguridad social. De estos, unos 700 millones viven en condiciones de extrema pobreza, 
sobreviviendo con menos de US$ 1.25 al día, y otros 1,100 millones en situación de pobreza con menos de US$ 2 por día.

Sin duda, la crisis económica empeorará está situación, pues actualmente ya se está viendo una contracción de las remesas 
(que son un ingreso muy importante para muchas familias pobres) y una “repatriación” de los trabajadores de países en de-
sarrollo que se fueron a buscar un mejor porvenir en las hoy en día recesivas economías industrializadas. 

Por esta razón, es importante que los Gobiernos fomenten la formalización y no lo contrario a través de trabas. Hay que refor-
zar las ventajas de trabajar en el sector formal, ese es el mejor incentivo.

Informales arriba. ¿Pobreza arriba?

Fuente: OECD Development Centre.

Empleo formal vs. informal en el mundo

Formal:
1,200 millones

(40%)
Informal:

1,800 millones 
(60%)

http://www.comexperu.org.pe
http://www.depsa.com.pe


www.comexperu.org.pe COMEXPERU 5

regresar 
página 1

515 Actualidad
En el Semanario Nº 513 hablamos de Argentina. Ahora nos centraremos en el gigante sudamericano.

ES REAL 
En los últimos años ha destacado la estabilidad económica alcanzada por 
Brasil. Asimismo, este país ha sido uno de los benefi ciarios del boom en los 
precios de los commodities y su mercado interno, de atractivas dimensiones, 
también se ha visto dinamizado, captando además importantes fl ujos de in-
versión extranjera (ver gráfi co). Y, así como el Perú, en el 2008 obtuvo el 
grado de inversión. 

De acuerdo con la CEPAL, en los primeros tres trimestres del 2008 Brasil cre-
ció un 6.4% respecto del mismo periodo del año anterior. En esos meses el 
empleo formal aumentó en dos millones de puestos de trabajo, lo que en se-
tiembre se tradujo en una caída del desempleo a uno de sus menores niveles 
desde el 2002: un 7.6%, acompañado además por un aumento del salario real del 5.1% (respecto del mismo mes del 2007).

Pero tras setiembre, el panorama cambió. Según la CEPAL, el tipo de cambio empezó a subir notablemente debido a factores 
como la reducción de las líneas de crédito al comercio exterior y la salida de inversionistas extranjeros en cartera (acciones 
y títulos). Ante ello, algunas exportadoras comenzaron a perder en los mercados de derivados al haber considerado que se 
mantendría la apreciación del real. Antes de terminar el 2008 las pérdidas conocidas ya superaban los US$ 2,000 millones. 
Así, la crisis fi nanciera empezó a trasladarse al sector real.

En el cuarto trimestre del 2008 el PBI solo creció un 1.3% respecto del mismo periodo del año anterior, de acuerdo con el 
BBVA. El elemento más afectado: las exportaciones, con una caída del 7%, mientras que un año atrás habían crecido un 6.2% 
(en términos reales). Pero la demanda interna, recientemente el principal motor del crecimiento, también mostró un magro 
desempeño: el consumo privado solo aumentó un 2.2% y la inversión, un 3.8%, cuando en el mismo periodo del 2007 había 
crecido un 16%. El BBVA indica que esta última sufriría por las pérdidas con derivados y el mayor costo del fi nanciamiento, 
producto de la depreciación del real, el deteriorado acceso a los mercados internacionales y a capitales locales. 

Según cifras ofi ciales, en el primer bimestre del 2009 la producción indus-
trial brasileña cayó un 17.2% respecto de similar periodo del 2008, debido 
principalmente a una contracción del 32% en la fabricación de automóviles. 
Asimismo, de acuerdo con The Wall Street Journal, entre diciembre del 2008 
y febrero último se han perdido más de 700,000 empleos, lo cual impacta en 
el consumo privado. Sin embargo, también a causa de la crisis, la infl ación 
rondaría el 4.5% este año (se acercó al 6% en el 2008). 

MEJOR ARMADOS
Con una demanda externa golpeada por la crisis y una demanda interna tam-
bién afectada, el panorama no es alentador, pero, como en el caso de Argentina, hoy en día Brasil está mejor preparado para 
enfrentar una crisis. Su política económica en general presenta mayor estabilidad, su gobierno es un acreedor externo neto y 
The Wall Street Journal indica que posee US$ 200,000 millones en reservas y recursos para implementar planes de estímulo 
importantes, con medidas como la concesión de créditos de emergencia e incentivos tributarios para la compra de autos. 

Al margen de lo discutible de esas medidas, ahora Brasil cuenta también con un sector privado mejor preparado. Por ejemplo, 
las empresas no fi nancieras son más competitivas y las exportaciones están relativamente diversifi cadas, según el BBVA. Es 
innegable que Brasil se ha convertido en un interesante mercado y lo sería más si resolviera su problema de excesivo y mal 
dirigido gasto público (difícil en estas épocas) e intrincadas regulaciones. Para The Economist, eso es lo que genera altas 
tasas de interés, una pesada carga tributaria e inadecuada inversión, tanto pública como privada.

En medio de la tormenta (II): Brasil

Teléfono: 415 0300
info@infocorp.com.pe
www.equifax.com.pe

Flujos de inversión extranjera directa en Brasil
(en millones de US$)
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Fuente: UNCTAD. Elaboración: COMEXPERU.

Brasil: variación % anual del PBI
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Trabajadores extranjeros
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Remesas de peruanos en el exterior (en millones de US$) 

Hace varios años, una escasez de trabajadores llevó a Japón a ofrecer un programa de visas especiales para atraer inmi-
grantes de ascendencia japonesa desde el Perú y Brasil para trabajar en empresas manufactureras. Sin embargo, hoy en 
día, por efecto de la crisis, miles de estos trabajadores han perdido sus empleos y el Gobierno japonés ahora está ofrecien-
do incentivos monetarios para que regresen a sus países de origen. A pesar de los avances en la liberalización del comercio 
de bienes y fl ujos de capital, aún se mantienen restricciones importantes a los movimientos de trabajadores entre países. 
¿Cuál es la importancia de estos movimientos?

ALGUNOS DETALLES
Según un estudio reciente realizado en conjunto por el Consejo de Cooperación Económica del Pacífi co (PECC) y el 
Consejo Consultivo Empresarial del APEC (ABAC) sobre la movilidad laboral en la región Asia-Pacífi co, los movimientos 
laborales permiten a los trabajadores mejorar su nivel de vida y además benefi cian al país que los recibe al compensar la 
falta de trabajadores, califi cados o no califi cados, y evitar que las empresas se vean obligadas a trasladar sus operaciones 
a lugares con abundancia de mano de obra. 

Por ejemplo, entre los miembros del APEC, se proyecta que, entre el 2005 y el 2010, Japón y Rusia tendrían un decreci-
miento anual en su población en edad de trabajar (15-64 años) del 0.70% y el 0.14%, respectivamente. En contraste, Papua 
Nueva Guinea, Brunei, Malasia, Filipinas, Vietnam y Perú mostrarían un crecimiento anual mayor al 2%. Lamentablemente, 
los habitantes de algunos de estos lugares son los que más restricciones enfrentan para entrar a otros países. Por ejemplo, 
en el índice de Henley y Asociados sobre restricciones de visa para el 2008, Filipinas se encuentra en el puesto 62, Vietnam 
en el 79 y Perú en el 52, empatado con Lesotho y Gambia.

Es importante tomar en cuenta la diferencia entre los migrantes califi cados y no califi cados. Según un artículo de Economía 
y Sociedad 58 (CIES 2005), entre 1994 y el 2003, el 8.7% de los peruanos que emigraron era altamente califi cado. Si bien 
este porcentaje parece bajo, en términos de ocupación, el principal grupo migrante en ese periodo fueron los estudiantes 
(se presume de educación superior) con el 27.7% del total, en cuya capacitación el Perú ya ha invertido. Esta fuga de ta-
lentos evidentemente afecta a nuestro capital humano. 

¿CEREBROS EN FUGA?
Pero aunque parezca difícil de creer, la salida de talentos tiene también un lado posi-
tivo: las remesas. A veces una economía no puede emplear a todos los trabajadores 
capacitados que produce, por lo que estos dan un aporte mayor al encontrar trabajo 
en el extranjero y enviar remesas. Estas son una importante y creciente fuente de in-
gresos para muchos países como el Perú, que en el 2008 recibió US$ 2,437 millones 
(1.9% del PBI) por este concepto, aunque este año caerían por la crisis (-4%, según 
proyecciones del BCRP).

Adicionalmente, los migrantes que regresan traen consigo conocimientos y prácticas 
exitosas que adquieren en otros países para aplicarlas en su lugar de origen. Una 
forma de aprovechar esto es fomentar la migración de retorno. Entre los que aplican este tipo de políticas, el estudio de 
ABAC menciona a China como el que tiene la mayor fuga de talentos. Según Zweig (2006), tanto el gobierno chino como 
las empresas privadas han puesto en marcha programas de incentivos para atraer de vuelta a estos migrantes. Entre estos 
incentivos se encuentran mayores salarios ajustados por poder de compra, viajes con gastos pagados, visas especiales y 
acceso a tipos de cambio extranjeros altamente controlados. Zweig indica que, antes de la década del 90, pocos estudian-
tes chinos regresaban, pero desde mediados de dicha década el número ha venido aumentando rápidamente, tanto por 
los esfuerzos del Gobierno como por la mayor estabilidad política, mejores viviendas y mejores oportunidades de trabajo, 
todos signos de la bonanza china.

La crisis actual ha demostrado ser una buena oportunidad para aprovechar los benefi cios del retorno de talentos, a medida 
que muchos jóvenes deciden volver a su lugar de origen. Según estimaciones de Vivek Wadhwa, en los próximos cinco 
años regresarán a la India 100,000 migrantes capacitados, solamente desde los EE.UU., atraídos por la mayor cantidad de 
puestos de trabajo y el menor costo de vida.

http://www.comexperu.org.pe
http://www.losdelfineshotel.com.pe
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De acuerdo con un artículo elaborado por Swaminathan S. Anklesaria Aiyar, académico titu-
lar de investigaciones del Centro para la Libertad y la Prosperidad Global del Cato Institute, 
los puertos de la India ubicados en el estado de Gujarat (Kandla, Mandvi, Anjar, Navlakni, 
Bedi, Sikka, Salaya, Bet, Okha, Porbander, Veraval, Jafrabad, Bhavnagar, Dahei, Magdalla, 
entre otros) no solo han fortalecido la efi ciencia de sus industrias, sino que también han for-
jado un gran número de industrias nuevas. A continuación desarrollaremos los puntos más 
saltantes respecto al impacto de la privatización de puertos en Gujarat.

EL CRECIMIENTO EN SUS ORILLAS
A partir de los noventas, Gujarat ha implementado una serie de procesos de privatización de sus principales puertos, lo cual 
ha sido uno de los factores positivos para que se convierta en el estado con mayor crecimiento del país (+10.14% promedio 
anual del 2001 al 2006) a diferencia del resto de India donde el Gobierno aún posee la administración de puertos. 

Una manera de medir el valor agregado de la política de desarrollo portuario llevada a cabo 
en Gujarat es mirando la proporción del comercio internacional que abastece al interior norte 
de la India y la proporción que abastece a las industrias de Gujarat en sí. Según el artículo, se 
estima que hasta un 70% de las importaciones son utilizadas dentro del propio estado y solo 
un 30% le corresponde al interior del país. Esto indicaría que la privatización de puertos en 
Gujarat ha contribuido a la reducción de tiempos y costos logísticos, por lo que las industrias de 
ese lugar ya no tendrían que abastecerse a través de los puertos más distantes y, por ende, se 
eleva el número de toneladas de cargamento (en 176.6 millones para el período 2006-2007).

La privatización de los puertos ha colaborado con el nacimiento de nuevas industrias. Por 
ejemplo, la mejora en infraestructura y logística ha permitido la construcción de un eje global de tuberías en Anjar, cerca del 
puerto de Mundra, que sirve a la industria petrolera mundial, así como a las necesidades de agua y alcantarillado de la India. 
Asimismo, cabe destacar el desarrollo de la industria de la construcción de barcos, en donde empresas como ABG Shipyard 
(la empresa privada más grande de la India en cuanto a construcción de naves se refi ere) está instalando un gran astillero en 
Dahej, capaz de construir cargadores de petróleo bastante grandes, o el grupo Adani (líder en comercio internacional y desa-
rrollo de infraestructura en la India) que está construyendo otro gran astillero en Mundra, habilitado para construir cargadores 
del tipo Panamax para grandes mercaderías.

De acuerdo con el artículo, la política portuaria de Gujarat tiene dos objetivos claros en los próximos años: i) Convertirse en 
la principal entrada de las importaciones dirigidas al interior de la India; ii) Atraer industrias orientadas a la exportación, por 
ejemplo, a través de zonas económicas especiales adyacentes a los nuevos puertos.

LECCIONES DE ALTO ALCANCE
Gujarat ha sido el primer estado en privatizar sus puertos en la India, convirtiéndose así en el de mayor crecimiento del país. 
Ello es una gran lección no solo para los demás estados indios, sino también para países como el Perú, en donde la mayoría 
de puertos se encuentran todavía bajo la inefi ciente administración del Estado.

Hoy en día tenemos un proceso de concesiones que busca el desarrollo portuario de nuestro país para acortar la brecha en 
infraestructura y mejorar la competitividad del comercio exterior. Tal y como mencionamos en el Semanario Nº 514, el puerto 
de Paita se dio en concesión a fi nes del mes pasado con una propuesta de inversión de US$ 100.8 millones, mientras que, 
según ProInversión, otros podrían darse entre el tercer y cuarto trimestre del año: Pisco, Salaverry, Yurimaguas, Pucallpa e 
Iquitos, lo que requeriría una inversión de US$ 347.6 millones. Sumada a ello ha surgido la posibilidad de concesionar el puerto 
de San Juan de Marcona en Ica, mediante una propuesta de inversión de US$ 2,200 millones, e inclusive el puerto de Eten en 
Lambayeque, el cual requiere de una inversión de US$ 150 millones. 

Las iniciativas de inversión están puestas sobre la mesa. La responsabilidad para llevarlas a buen puerto es del Gobierno, 
lejos de actos desestabilizadores que solo buscan ahuyentar las inversiones en perjuicio del país.

Fomentando una política portuaria

Gujarat 10.1 8.2 5.1
W. Bengal 6.3 7 4.7
Haryana 8.3 5.1 6.4
Kamataka 5.8 5.9 5.3
Andhra
Pradesh
Maharashtra 7.1 8 6
Tamil Nadu 4.9 6 5.4
Punjab 4.2 4.8 5.3
Todo India 7 6.5 5.5

Fuente: El Cato.org

6.5 5.2 5.6

Crecimiento del PBI por estado (Var. %)

Estado
2000/1 a 
2005/6

1991/2 a 
1998/9

1980/1 a 
1990/1

Todo India 463.8 171.9 635.7
Gujarat 53 123.6 176.6
Maharashtra 97.2 11.8 109
Tamil Nadu 82.1 0.6 82.7
Andhra
Pradesh

Callao (*) 24.4

(*) Cifra registrada en el 2008
Fuente: El Cato.org

56.4 18.6 75

Toneladas de cargamento por Estado
(millones, 2006-2007)

Puertos 
principales

Puertos 
menores

TotalEstado
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